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OBJECTIF DE LA FORMATION !

Former des futurs cadres opérationnels et adaptables, capables de devenir de
veritables chefs d'orchestre du service marketing et
des pilotes d'¢quipes de vente.
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ADMISSION

Dossier et entretien
Validation apres

RYTHME

En formation scolaire PRUGRAMME

Formation sur | an

En alternance

BLOC1 | METTRE EN PLACE LA POLITIQUE COMMERCIALE DEFINIE PAR LA DIRECTION

Business plan : marketing mix
Business Plan : financier, social & juridique
Outils d'aide & la vente

Monog@m@m commercial E‘IALUATIUN
Coshon de Fennaprie EN CONTROLE
Stratégie digitale & CUNTINU
BLOC2 | PILOTER LE DEVELOPPEMENT OPERATIONNEL DU SERVICE COMMERCIAL Validation des 3 blocs de

. . competences
Droit du travail °
Recrutement et integration des collaborateurs Présence obligatoire aux épreuves
Management par 'animation / Coaching de controle continu et
Gestion de conflits aux epreuves nationales
Anglais professionnel

Levaluation par bloc de
competences est soumise a

BLOC3 | DEVELOPPER LE POTENTIEL DE LENTREPRISE PAR LA MISE EN PLACE D'UNE oy ¢
STRATEGIE DE CROISSANCE

Ftude de marche
Choix stratégique
Pilotage et animation du projet de croissance €

Plan d'action sT’ro’régiqu@ CUMPETENBES
BLOC4 | PRATIQUES ET METHODES PROFESSIONNELLES DEVELUPPEES

Business Came €@
Plan d'action

Crand Oral PILOTER |o strategie commerciale
Pratique professionnelle et digitale

PITCHER ET NEGOCIER comme un expert

MANAGER ET COACHER des ¢quipes

de vente

POURSUIVRE
A LESCCOM AVEC UN

ELABORER |o strategic

de croissance

MASTERE PROFESSIONNEL
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